Gemeinsame Aktion mitdem Fachmagazin FOCUS

Gesucht: CIBA VISION® Anpasser/-in
des Jahres flr unsere modernen
Kontaktlinsensysteme

lhr Einsatz macht Nur gemeinsam mit lhnen kénnen wir es schaffen, die Kontaktlinsen-
. penetration am deutschen Markt zu steigern und Neutradger moderner
den Unterschied. Kontaktlinsensysteme zu gewinnen. Ihre aktive Ansprache, lhre kompe-
tente Beratung, lhre fachgerechte Anpassung und die kontinuierliche
Platzierung der Kontaktlinse in Threm Geschaft machen den
Unterschied.

Seien Sie dabei! Damit wir und der ganze Kontaktlinsenmarkt von den Erfahrungen und
Musterlésungen im Handel profitieren kdnnen, suchen wir den oder die
erfolgreichsten CIBA VISION® Anpasser/-in des Jahres 2011 fir moderne
CIBA VISION® Linsensysteme.

Unser kompetenter Kooperationspartner: Fccus

daS au geno ptl Sche Fach magazin FOCU S. Das Magazin fiir den erfolgreichen Augenoptiker

far modern
Kontaktli

Moderne Kontaktlinsensysteme
und eine aktive Ansprache von
Brillentréagern auf Kontaktlinsen
wahrend der Fassungsauswahl
sind mein Schlussel zum Erfolg!
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Die Initiative
im Uberblick.

So kénnen Sie

sich qualifizieren:

So werden Sie
Anpasser/-in

des Monats:

So werden Sie
Anpasser/-in

des Jahres:

Vielfaltige
Veranstaltungen

CIBA VISION Vertriebs GmbH | Postfach 10 02 24 | 63702 Aschaffenburg | Telefon 06026 941-111
DAILIES®, CIBA VISION® und das CIBA VISION® Logo sind Marken der Novartis AG.

2011 — ein Jahr im Zeichen
der Neutragergewinnung

» ab 1. Quartal 2011:  Start der Initiative mit der Fachzeitschrift FOCUS
und CIBA VISION®. Monatliche Ermittlung und
Veroffentlichung des CIBA VISION® Anpassers des
Monats anhand fester Messkriterien.

» Anfang 2012: Wahl zum CIBA VISION® Anpasser des Jahres flr
moderne Kontaktlinsensysteme von CIBA VISION®
durch die FOCUS-Leser und eine Fachjury der
augenoptischen Branche.

» durch einen hohen Anteil moderner Kontaktlinsensysteme.

Teilnehmen kdénnen alle, deren Anteil der Silikon-Hydrogele an ihrem
CIBA VISION® Monatslinsenportfolio im Durchschnitt der letzten

12 Monate groBer als 80 % ist und/oder alle, deren DAILIES®-Anteil an

ihrem CIBA VISION® Kontaktlinsenportfolio im gleichen Durchschnitts-
zeitraum 40 % Ubersteigt.

» indem Sie die meisten Neutrager gewinnen und mit CIBA VISION®
Kontaktlinsen versorgen.

Dabei wird monatlich die héchste Riicksendequote an Erstkauf-
Wert-Coupons ermittelt, die Gber die Kontaktlinsentrager
eingereicht wurden.

» durch die Gewinnung von Neutragern und den Austausch von
Tipps und Tricks mit Ihren Fachkollegen, die im augenoptischen
Fachmagazin FOCUS veroffentlicht werden.

Alle Anpasser des Monats kénnen sich zur Wahl stellen. Uberzeugen
Sie die Jury und die FOCUS-Leser und gewinnen Sie die Wahl.

Profitieren Sie als Nominierte fiir den/die Anpasser/-in des Monats
vom Erfahrungsaustausch mit uns, dem Magazin FOCUS und lhren
Fachkollegen:

» halbjahrliche regionale Expertenzirkel

» gemeinsame Diskussion wichtiger Kontaktlinsenthemen:
wie Kundenbindungssysteme, Neutragergewinnung, Drop-Out-
Vermeidung, Vorgehensweise bei Spezialsegmenten wie torischen
und multifokalen Kontaktlinsen.
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